
C A R L O S R O G É R I O 
40 ANOS 

BAIRRO: JD SANTA ANA 
CIDADE: SÃO JOSE DO RIO PRETO 

( 17) 99672 - 6053 

CARLOSROGERIOVENDAS2021@GMAIL.COM LINKEDIN: 

CARLOS- ROGÉRIO 14 

 
OBJETIVO PROFICIONAL 
ÁREA: VENDAS EXTERNO OU SUPERVISOR DE VENDAS EXTERNAR 

FORMAÇÃO ACADÊMICA 
 

Superior completo  
Curso Excel Basico  
Curso Gestão de 
vendas 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 

Empresa: SO FRIOS DISTRIBUIDORA DE ALIMENTOS Cargo : 
Vendedor externo junior 
ano: 2023-2025 
Função : Atendimento de clientes de medio e grande. Faturando mais de 200 mil mes 

 

 
Empresa: Alberto Belesso industria e comercio de bebidas 
ltda Cargo : Vendedor externo junior 
ano: 2022-2023 
Função : Atendimento de clientes de medio e grande porte,como supermercado e 
mercearias,adegas, atendedo mais de 200 cidades na região. com relatorios diarios. 
Com abertura de mais de 209 clientes no setor. Reativação da marca na região 

Empresa: MINERVA 
FOODS cargo: vendedor 
1 ano:2020-2021 
Função: Atendimento de clientes ja na carteira e tambèm com abertura de mais de 90 clientes. 
com reuniões matinais e vespernia com planejamento diario de metas e rotas 

Empresa:FRIGOL /SA - REPRESENTANTE 
Cargo: Representante 
Comercial Ano: 2018 - 2019 
Função:Atendimento ao cliente e tambem ligações por dia, com 
venda de carne bovina e suino fazendo assim melhorar cada 
vez mais o setor 

Empresa: TEBI DISTRIBUIDORA 
Cargo: Supervisor de vendas comercial 
Ano: 2012- 2018 

mailto:CARLOSROGERIOVENDAS2021@GMAIL.COM


Função Estabelecimento, inicialização e otimização de 
estratégias de marketing com base nas metas da empresa, 
especificações de produtos, dados do mercado e fatores 
orçamentais. 

COMPETÊNCIAS 
•​Gestão de equipe 
•​Trabalho em equipe 
•​Negociações complexas 
•​Alcance de metas de vendas 
•​Marketing de varejo 
•​Gestão de relacionamentos 
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